CONSTRUCTEURS
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« Fabricants et distributeurs de matériel de l'industrie de la construction mécanique exclusivement »

Travaux publics - Manutention de charges - Travaux a
Manutention d’hommes - Electrification de sites excentr

Maturité

Croissance

Lancement

Développement

IMPORTATEUR}

= Toutes les problématiques liées au Network
= Deévelopper des actions de coaching résea
= Analyser la performance de son réseau

= Construire un nouveau réseau pour un noy
“ Assistance methodologique Vente-SAV
= Elaboration de supports de vente et promo!
= Mise en place d'une informatigue fonction
= Développement d'une politique partenaria

CONSTRUCTEURS

“ Toutes les problématiques liées au Product Life Management

« Cibler et comprendre de nouvelles applications, pour adapter la
production

= Positionner la gamme en prix et options

“ Etudier le niveau des Prix des concurrents et se positionner

* Etablir des argumentaires et des comparatifs produits

= Construire des ‘Corporate training’

= Animer des formations ‘produits’ sur mesure

= Définir une stratégie de communication

IMPORTATEURS
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CONCESSIONNAIRES

gricoles - Espaces verts
és - Equipementiers

Renouvellement

Nos VALEURS

Fiabilité

Compétence

Ecoute

Conseil

Dimension technique

Sincérité

Disponibilité géographique (Europe, Asie, USA)
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k Life Management

CONCESSIONNAIRES

« Toutes les problématiques liées au Profit Life Management
“ Mise en place d'une gestion efficace par service

= Analyse du potentiel local et mise en place d'actions

“ Mise en place d'une politique Market Field local

= Développement de la notoriété locale

= Renforcement de la rentabilité de I'occasion

= Développement de la rentabilité du service aprés vente

“ Audit de I'équipement technologigue interne

iveau Market Field
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